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SOBRE AWPESQUISA

Objetivo da pesquisa

Avaliar os desafios ds exportacoes que
comprometem a competitividade dos .
associados da Associacdo Brasileira da IndUstria Termino: 31/5/2025
Elétrica e Eletrénica

Periodo de realizagao
Inicio: 4/4/2025

Respondentes

Equipe responsével
Respondentes Q

Geréncia de Estatistica da CNI; e

Geréncia de Comércio e Integragdo Internacional da CNI.

35



25% 50% 75 o i 90%

SOBRE APESQUISA

PRINCIPAIS ENTRAVES INFORMACOES ADICIONAIS PERFIL DOS RESPONDENTES

Apresenta a visdo geral dos exportadores Apresenta a visdo dos exportadores sobre Apresenta o perfil das empresas respondentes
sobre quais dos 50 entraves a exportacdo questdes adicionais que impactam na e as principais caracteristicas de atuacdo no
pesquisados foram os mais criticos nos Ultimos exportacdo, como: comércio exterior:

dois anos.
Barreiras mais criticas a exportagées Principais modais de transporte doméstico

9 CATEGORIAS DE ENTRAVES: Paises/blocos prioritarios para a Principais modais de transporte

ampliagcdo de acordos comerciais internacional

_— Acesso a
M . . . .
acroeconomica m mercados externos Instrumentos de financiamento mais Experiéncia exportadora
relevantes

Interna a o Mercadolégica e de
empresa i promogdo de negécios Tributos que impactam mais

Tributdria
Dificulglades de utilizagdo do Programa

Portal Unico
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Logistica (NECHD ) MIETEC R Tributdria
50 externos
Legal Institucional Macroeconémica Interna & Mercadolégica e de
ENTRAVES 9 empresa promog¢do de negécios

ENTRAVES DE ENTRAVES DE ENTRAVES DE ENTRAVES DE
(BCIB RELEVANCIA RELEVANCIA 12 RELEVANCIA | | &/ RELEVANCIA
ALTA MEDIA-ALTA MEDIA-BAIXA BAIXA

2 31,43% <31,43% =222,86% <20,00% =17,14% <14,30%



ENTRAVES DE

RELEVANCIA
ALTA

Empresas para as quais o entrave
"impactou muito" ou “criticamente”
seus processos de exportacdo

Legenda:

B Logisticos
B Macroecondémicos
Institucionais

[ Tributdrios

Limitagdes de rotas de navegagao maritima,
espacgo e/ou contéineres

Alta tributagdo na importagao de servigos
utilizados para a produgdo e exportagdo

Baixa eficiéncia para a superagdo dos obstaculos
internos as exportagdes

Ineficiéncia dos portos para manuseio e
embarque de cargas

Elevadas tarifas cobradas pelas administragoes
portudrias

Frequentes greves de trabalhadores envolvidos no
processo de movimentagdo e liberagdo de cargas

Ineficiéncia dos aeroportos para manuseio e embarque
de cargas

Custo do fransporte internacional

Baixa fransparéncia, falta de consultas pUblicas e
de analises de impacto de comércio exterior

Juros elevados para financiamento a produgdo e
a exportagdo

Baixa eficiéncia para superagdo de barreiras nos
mercados externos

Falta de uma estratégia governamental para o
comércio exterior com objetivos, metas e prazos

Voldtilidade de taxa de cambio

GO
G o

40%

G 7
G 7

37%

CEE
G

34%

G

31%

31%

G
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1 3 ENTRAVES DE RELEVANCIA ENTRAVES DE ALTA

ALTA NACIONAL RELEVANCIA DIFERENTES DO
, NACIONAL
Institucionais ,oae
Logisticos

Logistica Ineficiéncia dos aeroportos

Macroecondmica Institucional

Baixa transparéncia e falta de consultas 34%
publicas

Tributdrio




P A

relevancia

-l

. ontém aspectos sobre a infraestrutura do pais que
Loglsflcq impactam a movimentagcdo das mercadorias

desde a origem na empresa até o seu pais de
destino. )
% de empresas para as quais o entrave
37% "impactou muito” ou "impactou criticamente”
37% seus processos de exportacdo

34% 34%

29% 29%

26%

LimitagSes Elevadas tarifas  Ineficiéncia dos Custo do Ineficiéncia Baixa Elevadas farifas  Baixa oferfa de Custo do
derotas e escalas  cobradas pelas portos para transporte dos aeroportos cooperagdo cobradas pelas _ terminais transporte
de navegagdo,  gdministracdes manuseio e internacional  para manuseio entre os administracées infermodais, doméstico
indisponibilidade de  portudrias embarque de de cargas intervenientes aeroportudrias operadores
espacgo e/ou cargas logisticos logisticos e

contéiners transportadoras



% de empresas para as quais o entrave "impactou muito" ou "impactou criticamente" seus processos de
exportacdo

40%
37%

Escala de
relevancia

Compreende aspectos como a estratégia, eficiéncia e
fransparéncia governamental.

34%

31%

31%

Frequentes greves de
trabalhadores envolvidos no
processo de movimentagdo e
liberagdo de cargas

Baixa eficiéncia governamental
para a superagdo dos
obstdculos internos as

exportagoes

Baixa transparéncia
governamental, falta de consultas
publicas e de andlise de impacto
das politicas de comércio exterior

Baixa eficiéncia
governamental para a
superagdo das barreiras
existentes nos mercados
externos

Falta de uma estratégia

governamental para o

comércio exterior com
objetivos, metas e prazos



Escala de
relevancia

Englobam fatores tais como a influéncia de uma taxa

Macroeconomica de c@mbio voldtil, valorizada ou desvalorizada, e dos
juros cobrados para financiar a producdo. >

% de empresas para as quais o enfrave "impactou muito" ou "impactou criticamente" seus processos de

exportacdo
34% .
7 23%
._ 5
Juros elevados para financiamento a Volatilidade da taxa de cdmbio Taxa de cGmbio excessivamente Taxa de cambio excessivamente

produgdo e a exportagdo desvalorizada valorizada



Escala de
relevancia

Abarca enfraves de diferentes naturezas ligados a

exigéncias documentais, procedimentos alfandegdrios
e aduaneiros, sistemas de informacdo do processo de
exportacdo, e ao custo e duracdo de procedimentos >
alfandegdrios e aduaneiros.

% de empresas para as quais o entrave "impactou muito" ou
"impactou criticamente" seus processos de exportacdo

26%

23%

20%

20%

17%

Auséncia da janela

Unica de inspegoes,

ou procedimentos
sem transparéncia,
aleatérias e/ou
excessivos

Elevadas taxas
cobradas por
orgdos anuentes

Excesso e complexidade dos
documentos requeridos para
as exportagoes

Procedimento para
despacho e liberagdo
das cargas numerosos,

ndo padronizados e
com tempo superior ao

necessdrio

Falta de sincronismo entre

os procedimentos dos
orgdos anuentes e da
Receita Federal



PRINCIPAIS
ENTRAVES

Orgdos anuentes/intervenientes/
fiscalizadores que mais@afetaram
negativamente as exportagoes da
empresa nos Ultimos dois anos
(Ate¥ alternativas)

as empresas indicaram que ao menos

um érgdo anuente, interveniente e
fiscalizadorimpactou o processo de
exportacdo

% de empresas que sofreram impacto negativo de pelo menos um dos érgdos
anuente, interveniente ou fiscalizador

Receita Federal do Brasil
Infraero

DECEX/SECEX

SEFAZ

MAPA

Departamento de Policia Federal
CONFAZ

Anvisa

Antaq

Ibama

MCTI

Banco Central do Brasil
Banco do Brasil

ANP

Suframa

74%

23%

20%

11%

9%

6%

6%

3%

3%

3%

3%

3%

3%

3%

3%

Nota: Nesta questdo o respondente escolheu mais de um item.



PRINCIPAIS
ENTRAVES

Qual o motivo de nao utilizar o Programa
Operador Economico Autorizado (OEA)
(Até 3 alternativas)

3 das empresas relataram ter tido olgum
% problema com o Programa Portal Unico

‘I 77 das empresas indicaram que utilizam o
O Programa OEA

5 ‘I das empresas indicaram que ndo utilizam o
% Programa OEA

% de empresas que ndo utilizam o OEA

Falta de conhecimento sobre o Programa
OEA 33%

Custos elevados associados d adesdo e

manutencdo do status de OEA 227

Dificuldade de entender ou implementar os
requisitos e processos exigidos pelo Programa 17%
OEA

O Programa ndo alcanga os controles dos
6rgdos intervenientes aos quais a empresa 6%
estd submetida

Acredita que o Programa OEA ndo oferece

beneficios significativos 6%

Falta de recursos ou capacidade para

cumprir com as obrigagcdes do OEA 0%

O Programa ndo possui acordos de
reconhecimento mUtuo com mercados de 0%
destinos das exportacdes da empresa

Ndo sei e/ou ndo quero responder 17%

Nota: Nesta questdo o respondente escolheu mais de um item.



Escala de
relevancia

Tribul’ériq Englobam perguntas sobre a influéncia dos tributos na
exportacdo.

% de empresas para as quais o entrave "impactou muito" ou "impactou criticamente" seus
processos de exportacdo >

40%

I i -

Alta tributagcdo na| Alta e complexa Complexidade Baixa Dificuldade de Dificuldade de Dificuldade de Dificuldade deElevada tributagdo dos
importagdo de carga fributdria operacional qualidade e ressarcimento compensa¢do  ressarcimento de compensagcdo lucros auferidos no
servicos utilizados incidente direta dos regimes rede restrita de de saldos de créditos de saldos credores de créditos exterior, em
para a producdo e ou indiretamente, especiais ADTs credores de tributdrios de ICMS tributdrios de comparagéo com a
exportagdo nos produtos aplicaveis a tributdrios federais ICMS tributagdo praticada

exportados exportagdo federais em outros paises



% das empresas que indicaram pelo menos um tributo como critico na
competitividade das exportagcoes

PRINCIPAIS

ICMs I 587

ENTRAVES
2) e

Tributos que mais impactaram
negativamente na competitividade das

exportagoes nos Ultimos dois anos
(Até 3 alternativas principais)

das empresas indicaram que a carga
tributdria incidente nos produtos
exportados impactaram negativamente
na competitividade das exportacoes

CSLL

Imposto de Importacdo de insumos
para exportacdo

IOF-Cambio

IRPJ

PIS/COFINS

INSS

IPI

CIDE-Remessas

ISS

N&o sei e/ou ndo quero responder

P 33%
P 33%
P 25%
P 25%
PN 25%
N 17%
s 17%

Bl 8%

L A

L A

Nota: Nesta questdo o respondente escolheu mais de um item.



PRINCIPAIS
ENTRAVES

2) e

Regimes de processamento para
exportacao mais relevantes entre os que
a empresa utilizou nos Ultimos dois anos

(Até 3 alternativas principais)

das empresas indicaram terem recorrido
aregimes de processamento para
exportacdo

das empresas que indicaram ndo terem
recorrido a regimes de processamento
para exportacdo informaram que ndo foi
necessario

% das empresas que indicaram usar pelo menos um regime de processamento para

exportagdo

Drawback isencdo

Drawback suspensdo

Ressarcimento de Créditos Estaduais
(ICMS)

Drawback restituicdo

RECOF

Ressarcimento de Créditos Federais
(IPI, PIS, COFINS)

Ndo sei e/ou ndo quero responder

RECOF Sped

LPE

Qutros

. 547
PN 39%
N 317
PN 23%

N 15%

| A

| A

0%

0%

0%

Nota: Nesta questdo o respondente escolheu mais de um item.



PRINCIPAIS
ENTRAVES

Tributaria

A empresa realiza importagcao de insumos
para exportagao?

847 das empresas realizou importacdo de
O insumos para exportacdo

% das empresas que indicaram realizar importagdo de insumos para exportagdo

Sim, importacdo de bens

Sim, importacdo de bens e
Servicos

Nd&o sei e/ou ndo quero
responder

Sim, importacdo de servicos

-

m-
0%

Nota: Nesta questdo o respondente escolheu mais de um item.
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\ relevancia

ReUne questdes sobre a complexidade das leis e normas que
regulam o processo de exportacdo.

% de empresas para as quais o entrave "impactou muito" ou "impactou criticamente" seus processos de >
exportacdo
20%
17% 17%
Mdttiplas interpretacSes dos requisitos Leis conflituosas, complexas e pouco efetivas, Proliferacdo de leis, normas e regulamentos de forma
legais por parte dos diferentes agentes dificultando a compreenséo descentralizada, dificultando o acesso a estes

puUblicos



Escala de
relevancia

Inclui questdes como a existéncia de barreiras tarifdrias e ndo
tarifdrias aos produtos brasileiros e & capacidade do governo

Acesso a Mercados

Externos de facilitar o acesso a mercados.
% de empresas para as quais o entrave "impactou muito" ou "impactou criticamente" seus processos de >
exportacdo
26% 26% 26%
° ° 23%

3%
- =

Existéncia de
barreiras tarifarias

Auséncia de acordos
comerciais com os
paises de destino das
exportagoes

Existéncia de barreiras
ndo tarifarias

Abrangéncia insuficiente
dos acordos comerciais
existentes

Existéncia de
regulamentagoes restritivas e
discriminatérias relacionadas

a sustentabilidade



% das empresas que indicaram ter enfrentado barreiras nos mercados de destino
das exportagoes.

Existéncia de tarifas de
importacdo _ 58%
@ Acesso a Mercados
Externos Existéncia de medidas de defesa

comercial (medidas _ 33%

anfidumping, salvaguardas, e...

Existéncia de normas técnicas _ 67%

Barreiras mais criticas enfrentadas nos
mercados de destino de'suas cxisiencia de subsiclos AUS I 33e,
exportacées nos Ultimos dois anos distorcem a competifividade

(Até 3 alternativas principais)

Existéncia de burocracia
aduaneira no pais de destino - 25%

Existéncia de restricoes
quantitativas de importagdo . 8%
(quotas e proibicoes)

Regime restritivo de compras . 8%

das empresas indicaram ter enfrentado govermnamentais

34% barreiras nos mercados de destino das

exportacoes

Dificuldade de cumprimento das
regras ou requisitos de origem . 8,30%

Nota: Nesta questdo o respondente escolheu mais de um item.



PRINCIPAIS
ENTRAVES

@ Acesso a Mercados
Externos

Paises/blocos prioritariosicom os quais o
Brasil tem acordos comerciais e deveria
ampliar

(At 3 paises/regioes)

das empresas indicaram pelo menos um
pais ou regido com os quais o Brasil estd
negociando ou pretende iniciar
negociacoes de acordos

% das empresas que indicaram pelo menos um pais e/ou bloco prioritdrio com os

Mercosul
Colémbia
México
Chile

Peru
SACU
india
Bolivia
Equador
Egito
Cuba
Israel
Venezuela

Suriname

quais o Brasil tem acordos comerciais e deveria ampliar

I 66%6

I %

I A%

I 25%

IS 19%

. 19%

I 13%

LA

. 9%

B 6%

B 3%
B 3%
B 3%

0%

Nota: Nesta questdo o respondente escolheu mais de um item.



% das empresas que indicaram pelo menos um pais e/ou regido prioritdria com os
quais o Brasil estd negociando ou pretende iniciar negociacées de acordos
comerciais

PRINCIPAIS
E N T RAVES UniGo Europeia  ININGGNNES 457 -

@ Acesso a Mercados Paises da América Central e do Caribe |G 41%
Q Externos ) . o
Paises do Oriente Médio NG 31%

» = . W N |
Paises e regides prioritarias dentre Canada 24%
aqueles com os quais o Brasil esta .

negociando ou pretende ihiciar China - I 177

negociag¢oes de acordos
(AtEN3 paises/regides)

Paises da Africa (Exceto SACU) I 17%
Indonésia M 3%
Vietnd M 3%
Coreiado Sul = 0%

das empresas indicaram pelo menos um

83% pais ou _blpco que o Brasil Tgm acordos Japdo | 0%
comerciais e deveria ampliar

Outros paises da Asia = 0%

Nota: Nesta questdo o respondente escolheu mais de um item.



PRINCIPAIS
ENTRAVES

@ Acesso a Mercados
Externos

Paises com os quais o Brasil ja esta
negociando ou ja manifestou intengdo de
negociar acordos de cooperagdo e

facilitagcao de investimentos (ACFI)
(AtEN paises)

das empresas indicaram pelo menos um

6 97 pais que o Brasil j& estd negociando ou j&
O manifestou infencdo de negociar ACFI

% das empresas que indicaram pelo menos um pais com os quais o Brasil
negociando ou jé manifestou intengéo de negociar acordos de cooperagdo e
facilitacdo de investimentos (ACFI)

EUA I, 75%
Paises do Oriente Médio [N 29%
Chino NN 25%
Paises da Africa |NIEIGEGEGE 25%
Paises da Arrgzéorir(i:seCenTrol e do I 257
Ardbia Saudita  [INIEGGEE 21%
Panamd I 13%
Outros paises da Asia [l 8%
Japdo M 4%
Egito M 4%
Maldsia = 0%

Nigéria 0%

Nota: Nesta questdo o respondente escolheu mais de um item.



PRINCIPAIS
ENTRAVES

@ Acesso a Mercados
Externos

Paises com os quais o Brasil ja esta
negociando ou ja manifestou intengdo de

negociar acordos para evitar a dupla
tributacao (ADT)
(AtEN paises)

das empresas indicaram pelo menos um

607 pais que o Brasil j& estd negociando ou j&
O manifestou intencdo de negociar ADT

% das empresas que indicaram pelo menos um pais com os quais o Brasil
negociando ou ja manifestou intengéo de negociar acordos para evitar a dupla
tributagcao (ADT)

EUA  —— 817

Coldbmbia

Paraguai

Alemanha

Ardbia Saudita

I, 487%

P 437

. 297

N 197

Reino Unido [ 14%

Austrdlia

Angola

Guiné

Mocambique

BN 10%
0%
0%

0%

Nota: Nesta questdo o respondente escolheu mais de um item.



Escala de
relevancia

Mercadolégica e de ReuUne perguntas que avaliam a capacidade
Promog:é'lo de NGgéCiOS das empresas de vender e promover suads

mercadorias no mercado externo.

% de empresas para as quais o entrave "impactou muito" ou "impactou criticamente" seus processos de
exportacdo

17% 14%

1% 11%

Dificuldade para oferecer Dificuldade de andlise, Falta de conhecimento dos Politicas de marketing Dificuldade de adequacdo dos
servigos de pés-venda e selegdo e prospeccdo canais de distribuicdo e pouco efetivas e de baixa produtos e embalagens aos
assisténcia técnica de mercados potenciais representacdo no mercado visibilidade no mercado padrées dos clientes e

externo alvo mercados externos.



% de empresas que indicaram utilizar pelo menos um servico de apoio a
internacionalizagdo

P RI N c I PAI s Iniciativas para promogéo de negécios ||| GG 2%
E N I RAVE s Estudos e pesquisas de inteligéncia comercial ||| [ [ | | | ) N IEEEGEGNG o

- Certificados para Exportagéao _ 27%
Mercadologica e de

Promogado de N996Ci05 Capacitagbes em temas relacionados a | >
comércio exterior 0

Quais servicos de apoio @
internacionalizacao de.empresas sao

Atragao de investimento estrangeiro - 9%

mais relevantes para a sua empresa? Ferramentas de divulgagao de oportunidades - 9%
(Até 3 alternativas principais) comerciais °
Apoio na identificagéo de profissionais 0%
externos °
das empresas indicaram terem utilizado )
algum servico de apoio & Consultoria para adequagéo de produtos para 0%
o 0
infernacionalizacdo de empresas nos a exportagao
Ultimos dois anos
Consultoria para adequagao de embalagem 0%
0

para exportagao

das empresas que indicaram ndo terem
utilizado algum servico de apoio &
internacionalizacdo de empresas nos
Ultimos dois anos

Nota: Nesta questdo o respondente escolheu mais de um item.



Escala de
relevancia

Inclui entraves ligados & capacidade das empresas de
exportar.

% de empresas para as quais o entrave "impactou muito" ou "impactou criticamente" seus processos de

exportacdo
9%
j 6% 6% 6% 6%
- _ Baixa disponibilidade de Exportagdo ndo é uma Capacidade produtiva Dificuldade de formar
Falta de qualificaco e/ou capital prioridade insuficiente preco para

especializagdo no tema para

formagado, gerenciamento e

realizagdo dos processos de
exportagao

comercializagao do
produto no exterior



% das empresas que indicaram ndo utilizar instrumentos de financiamento as
exportagoes

Dificuldade de acesso ao financiamento 24%
devido d exigéncia de garantias °

Inadequacdo dos instrumentos de

exportacoes

Dificuldade de acesso a informacdo sobre

?nnmpcﬂ motivo qe nao utilizar 0s programas existentes 8%
instrumentos de financiamento as
eXp,ortqgoes . b 7N Dificuldade de acesso ao financiamento 8%
(Até 3 alternativas principais) devido a restricdes burocrdticas °
Dificuldade de acesso ao financiamento 4%
devido ao porte da empresa °
das empresas indicaram ufilizar
1 7% instrumento de financiamento &s Dificuldade relacionada ¢ instabilidade
exportacdes. orcamentdria dos programas oficiais 0%
existentes
Outro 28%

instrumento de financiamento ds

das empresas indicaram ndo utilizar
71% ~
exportacoes.

Nota: Nesta questdo o respondente escolheu mais de um item.



PRINCIPAIS
ENTRAVES

Instrumento de garantia as exportagoes
mais relevante para sua empresa nos
Ultimos dois anos

(Até 3 alternativas principais)

377 das empresas relataram usar algum fipo de
O garantia.

497 das empresas relataram ndo recorrem a
O nenhum tipo de garantia

% de empresas que ulilizaram instrumentos de garantia

Carta de Crédito 69%

Seguro privado 31%

Seguro de Crédito d Exportacdo com
lastro no Fundo de Garantia & Exportacdo 15%
(FGE)

Outro 0%

Nota: Nesta questdo o respondente escolheu mais de um item.



PERFIL EXPORTADOR DOS RESPONDENTES




PERFIL EXPORTADOR DOS
RESPONDENTES

Area da Abinee em que a empresa se classifica

% de empresas
GTD I 32 T,
Material Elétrico de Instalacdo I 247,
Componentes Eléfricos e Elefronicos I 217
Automacdo Industrial  INEEEGEGEG 127
Informdtica I 6%
Equipamentos Industricis 1R 3%
Telecomunicacoes 1M 3%

Unidades Domésticas 0%



PERFIL EXPORTADOR DOS
RESPONDENTES

Porte por nUmero de funciondrios
54%

% de empresas

29%

17%

Micro ou Pequena Média Grande



PERFIL EXPORTADOR DOS
RESPONDENTES

Percentual da receita proveniente das exportacdes

% de empresas

0% e 4,
1% - 10%
11%-20% e 2 37,

3%

21%-30% n———— 47,
31% - 407% mwmm 3%
41% - 50% n— 97,
51%-60% 0%
61%-70% 0%
71%-80% 0%
81% -90% mmm 3%
21%-99% 0%
100% 0%



PERFIL EXPORTADOR DOS
RESPONDENTES

H& quanto tempo a empresa exporta?e

% de empresas

80%

6% 9% 6%
0% — [ ] —

Menos de 1 ano Enfre 1 e 5 anos Entre 5e 10 anos Mais de 10 anos  Ndo sei e/ou ndo
quero informar




PERFIL EXPORTADOR DOS
RESPONDENTES

Frequéncia com que a empresa exporta

% de empresas 83%

11%

I -
I

Raramente As vezes Regularmente




PERFIL EXPORTADOR DOS
RESPONDENTES

Transporte Doméstico: Principal modal utilizado nas exportacdes nos Ultimos dois anos

% de empresas

Maritimo . 6%
Aéreo . 6%

Ferrovidrio 0%



PERFIL EXPORTADOR DOS
RESPONDENTES

Transporte Internacional: Principal modal utilizado nas exportacdes nos Ultimos dois anos

% de empresas

maritimo | 407
aéreo I 377
Rodovidrio | 237

Ferrovidrio 0%

Fluvial = 0%



PERFIL EXPORTADOR DOS
RESPONDENTES

Quantidade aproximada de paises para os quais a empresa exportou nos Ultimos dois anos

% de empresas

6a10 11020 Mais de 20



PERFIL EXPORTADOR DOS
RESPONDENTES

Novos mercados que a empresa pretende exportar nos proximos anos

41%
% de empresas
21% Demais paises foram
indicados apenas por uma
18% 18% 15% empresa
12% 12% 12%  12% % %
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PERFIL EXPORTADOR DOS
RESPONDENTES

De quais formas a sua empresa atua no exterior atualmente? (Possivel selecionar mais de uma opcdo)

% de empresas

Exportacdo indireta I 6%



PERFIL EXPORTADOR DOS
RESPONDENTES

80%

Origem do capital da empresa

% de empresas

1%
— o
Nacional (capital 100% Multinacional (capital misto)  Estrangeira (capital 100% Nd&o sei e/ou nGo quero

nacional) estrangeiro) informar



DESAFIOS l-} COMPETITIVIDADE DAS
EXPORTACOES BRASILEIRAS 2025

Recorte setorial — ABINEE

o
dbnee pNji-
, Nacional

Associac#o Brasileira da Industria

da Industria Elétrica e Eletronica
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